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B Un fabricant de lecteurs de cartes a puce sans contact

MOBILITE

La reactivite de Pro Active

* ro Active surfe sur la vague
du welib® & Paris. Lan
dernier, en effet, cette
petite entreprise palaisienne a
su convainere JCDecaux de faire
appel & elle pour la fabrication
des lecteurs de cartes & puce
sans contact utilisées par les
adeptes du vélo en libreservice.
Un gros marché pour cette
entreprise de neuf salariés qui
tire notamment sa force, depuis
sa création en 2000, de sa réac-
tivité.
A Torigine, Pro Active a été créee
par Denis Pietersoone, son actuel
PDG, aver un ancien de MNoralsy,
entreprise spécialisée dans le
contrile d'accés. Les trois pre-
migres années, elle intervient
principalement en tant que
bureau d'étude pour cette
societé.  Mais, aujourd'hui,
Pro Active réalise environ 909% de
son chiffre d'affaires (CA) avec
la fabrication de lecteurs/enco-
deurs (criture) de cartes & puce.
C'est veritablement en 2003 que
cette activite a decollé pour I'en-
treprise. A I'époque, Atos Origin
fait appel 4 elle pour quiper les
PDA (personal digital assistant,
Palm..) des contréleurs du Thalys.
Etprend le relais au pied leve de
Siemens qui devait équiper ces
appareils de lecteurs pour les
cartes grand voyageur.

C'est ensuite au tour de Sagem
de faire appel & Pro Active, Cette
fois pour la fabrication de lec-
teurs de cartes sans contact pour
'acois des zones sécurisées d'Ag-
roports de Paris (ADP). « L&
ancore, nous avons &té bien
réactifs en produisant prés de
500 piéces en deux mois s,
explique Denis Pietersoone. Ce
premier contrat a visiblement
convaincu Sagem qui alimen-
tera l'entreprise palaisienne en
cohtrats 'année suivante, sur
une moyenne de 1 000 pigces
par mois. Ce qui a permis 3
Pro Active de mettre en place
un process de production bien
au point. Bt d'étre parfaitement
opérationnelle 'an demier pour
produire jusqu’a 1 500 lecteurs
par jour pour les vélib' de JCDe-
CaLlX.

Un pied sur le marché
de lutilisateur final

Aujourd'hui, Pro Active conti-
nue de répondre aux demandes
specifiques de ses clients. Mais
elle commence aussi 4 dévelop-
per ses propres produits. Par
exemple, son “Prox'n’roll" qui a
£té retenu par la société Tech-
Event pour la gestion infarma-
tisée du salon Cartes 2007 &
Paris. Semblable & un yoyo

Denis Platersoone, PDG do Pro Active.

coloré, ce produit marque un
tournant pour I'entreprise puis-
quil lui permet de mettre un
pied sur le marché de l'utilisa-
teur final, au lieu de toujours
répondre aux demandes des inté-
grateurs.
Pro Active s'appuie sur un impor-
tant réseau de sous-traitants et
fournisseurs ; pour ces derniers
par exemple, pas moins d'une
douzaine dans I'Essonne. Sa
capacité de réaction, elle la doit
notamment d de bonnes rela-
tians avec I'ensemble de son
réseau de prestataires, en par-
ticulier Arrow, 3 Rungis, son prin-
cipal fournisseurs en composants
Electroniques, Pro Active a réalisé
un chiffre d'affaires de 3,4 mil-
lions d'euros 'an dernier, dont
un tiers réalisé & I'étranger, en
Grande-Bretagne notamment.
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